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HISTORIE OG BAKGRUND 

Knud Tholstrup (12/07 1904 - 24/3 1989) Etablerte Kosan Gas  

• Kjøpte Dansk Flaskegas Co (1929) i 1941 sammen med 3 brødre (Laurits, 

Poul and Jan) 

• Forandret navnet til A/S Kosan Gas i 1950 

• Etablerte Kosan Tankers, Kosan Cylindric, Kosan Teknova, Kosan Crisplant 

and Kosan Brunata 

• Medlem av det Danske Parlamentet 1946-58  

Kosan group 

• I 1989 solgte Tholstrup familien Kosan Group.  

• Ledelsen i Teknova, Brunata and Crisplant kjøpte selskapene av Tholstrup 

familien. 

• Kosan Gas ervervet av BP Gas November 1989 

• Lagt inn i BP Gas i 1990 og Kosangas handelsnavn fornyet hvert 5 år.  

• BP Gas A/S erververt av UGI September 2010, and forandret navnet til 

Kosan Gas a/s 

• Kosan Gas ervervet Shell Gas (LPG) Nordic Oktober 2011. 

 

 



UGI CORPORATION 

 

• Et distribusjons og markedsførings selskap av energi 

produkter og tilhørende service. 

• En balansert portefølje av virksomheter 

• Innenlands (USA) og internasjonalt (Europa) 

• Geografisk Footprint 

• USA, France, Austria, Denmark, Switzerland, Czech 

Republic, Slovakia, Poland, Hungary, Romania, China, UK, 

The Netherlands, Belgium, Luxembourg, Sweden, Norway 

and Finland 
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UGI CORPORATION  

NØKKEL FAKTA: 
 

•Hovedkontor i Valley Forge, PA near Philadelphia. 

•4.4 million tonn LPG årlig. 

•10,000 ansatte. 

•$6.4 miliarder i eiendeler. 

•$5.7 miliarder i omsettning. 



SENTRAL – ØST OG NORD 

EUROPA 

• Hovedkontor FLAGA Group i Østerike 

• Ca 1,000 ansatte 

• FLAGA Group bruker forskjellige selskaps 

navn 

• Oppkjøp: 

• 2010/2011/2012 

• Danmark 

• Finland 

• Hungary 

• Norge 

• Polen 

• Sverige 

• Sveits 

• Polen (2012 BP med forbehold av lokale 

myndigheter) 

 

• 100% eiet av UGI Corporation Inc.  

 

 



HVA BETYR DETTE FOR KOSAN 

GAS SIN LPG SATSING I NORGE  

• Vi mener at LPG har et stort potensiale for å være en miljøvennlig 

energi kilde i et voksende energi marked. 

• Vi har eiere som har økonomiske muskler til å ta de investeringer som 

vi finner nødvendig. 

• Vi har fra slutten av 2012 åpnet ny infrastruktur på jernbane i 

Trøndelag/Muruvik.  

• Vi kommer til å fortsette med vår strategi på å være innovative på 

logistikk. 

• Vi mener vi i dag kan tilby våre kunder et enklere og billigere produkt 

basert på supply, logistikk, IT og brukervennlighet. 

 



HVA BETYR DETTE FOR KOSAN 

GAS SIN LPG SATSING I NORGE  

• Det er økt fokus på kunders behov. 

Kostnader skal ned i alle ledd. 

Enklere og en mer brukervennlig opplevelse. 

Pris på LPG i verdensmarkedet er fallende. 

Service, teknisk-kunnskap, og forskning er hele tiden under 

utvikling. 

Vi ønsker å ta del i påvirknings prosessen ovenfor myndighetene 

slik at LPG blir enda større del av energi fremtiden. 

 

Alt dette gjør at flere vil velge LPG som energi kilde for 

fremtiden. 
 



www.kosangas.no 


